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di Carlo Giuro

a previdenza complemen-

I tare diviene sempre pit fon-
damentale sostegno pro-
spettico per i lavoratori in genera-
le, e per le giovani generazioni nel-
lo specifico. Tra i diversi profili ¢’
quello della comunicazione diretta
conipropri iscritti, sia in ottica in-
formativache di educazione in sen-
$0 pitt ampio. In questa direzione
si & indirizzato Telemaco, fondo
pensione complementare per i la-
voratori delle aziende di telecomu-

i

3
3

nicazione, MF-Milano Finanza ne
haparlato conil direttore generale
Marco Melegari.

Domanda. Quale ¢ il biglietto
davisita di Telemaco?
Risposta. Telemacosipone al cen-
trodel sistema di welfare della filie-
ra delle telecomunicazioni. Parlia-
modiunfondo che annovera 58 mi-
la iscritti e a cui aderiscono oltre
200 aziende con un patrimonio che
ha raggiunto i 2,3 miliardi di euro.
Attua una %estione multi-compar-
to con una pluralita di opzioni di in-
vestimento. Versando il proprio
contributo, oltre al tfr, il lavoratore

IN GESTIONE

naprevidenza social

Melegari (Telemaco): il fondo dedicato ailavoratori delle aziende tlc
corteggia i giovani, puntando su comunicazione e percorso life cycle

PESCATINELLA RETE

Gruppo Intesa Sanpaolo, da gennaio
inseriti 223 private banker

Dainizio 2021 nelle reti Fideuram, IWBank e San-
paolo Invest sono stati inseriti 223 private ban-
ker, che portano il totale del gruppo Intesa San-
Faolo a5.460 professionisti. Tra gli ingressi di ri-
ievo spicca quello di Alessandro Andreoli in
Emilia-Romagna: entra in Fideuram dopo aver ri-
coperto, dal 2015, 'incarico di director wealth ma-
nagement Azimut per la regione. Sempre in Fi-
deuram arrivano Simone Uberti in Lombardiae
Amedeo Di Carlo nel Lazio, In [WBank gli in-
gressidi rilievo sono stati quelli di Fabrizio Ben-
ninel Lazio, Alessandro Tomasi in Lombardia,
Pietro Ciarleglio e Giuseppe Maria Perrotta
in Campania. In Sanpaolo Invest vanno segnalati
gli inserimenti di Stefano Montico nel Lazio,
Raffaella Rita in Piemonte, Walter Borga in
Veneto e Daniele Giovannoni in Toscana.

Deutsche Bank Financial Advisor amplia la
rete con 14 new entryin tutta Italia

Nellarete Deutsche Bank Financial Advisors arri-

vano 14 professionisti. L’area centro e Sardegna,
coordinata dall’area manager Stefano Capan-
na, si rafforza con sei ingressi. In Toscana, nel
Fruppo di Paolo Giacomelli, arriva da San Pao-
o Invest Pierluigi Neri, consulente senior ex
Monte dei Paschi. Roma vede l'inserimento di
ClaudioPalmieri, ex Bper Banca, e di Massimi-
liano Costa, ex Mediolanum. In Umbria, da IW
Bank, approda inoltre Riccardo Rossi. Chiudo-
no il gruppo di ingressi nell’area Silvio Nucci e
Matteo Falchi. L'area Lombardia coordinata da
Lorenzo Borgna, accoglie Domenico Marti-
nalli, proveniente dal gruppo Intesa San Paolo, e
FrancescaLeanzain arrivo da Alleanza Assicu-
razioni. A Verona, nell’area Nord Est guidata da
Davide Totolo, entra Marco Forante, ex Mps.
L’area Sud, coordinata da Flavio Sarcia, si arric-
chisce di quattro ingressi: Marco Lepore e Ger-
mano Artale da San Paolo Invest, insieme ai con-
sulenti finanziari Francesco Pulvirentie Dani-
lo D’avino. Per finire, un ingresso nell’area Nord
Ovest dell’area manager Fabrizio Allasia, dove
arriva Alice Allasia. (riproduzione riservata)

ha diritto anche al contributo
dell’azienda, altrimenti non previ-
sto. Inoltre la contribuzione azien-
dale & stata aumentata all’l,3% dal
1° aprile 2021 e all'1,4% dal 1° di-
cembre 2022. Senza dimenticare
cheicontributi versatisono deduci-
bili dal reddito imponibile ai fini
Irpef.

D. Come avete affrontato la
crisi?

R. Tutti i comparti di Telemaco

hanno chiuso 11 2020 con rendi-

menti positivi e che risultano in
crescita anche nel 2021. Risultati
in linea con una politica prudente
volta alla minimizzazione dei ri-
schi, diversificando le asset class
investite, investendo principal-
mentein titoli di Stato e obbligazio-
ni societarie di rating medio-alto e
in azioni di imprese amaggiore ca-
pitalizzazione quotate sui mercati
regolamentatie, non ultimo, preve-
dendo anche un mandato di gestio-
nedel rischionei comparti Pruden-
tee Bilanciato, con obiettivo di for-

nire copertura dagli eventi pit
estremi.

D.Come siponeil vostro com-
parto Garantito?

R. Telemaco ha un comparto Ga-
rantito di dimensioni contenute ri-
spetto ad altri fondi. Nel 2019 ab-
biamo messo a bando il mandato
per la gestione del comparto e sia-
mo riusciti a ottenere la conferma,

er un periodo sufficientemente
ungo, della garanzia del capitale,
anche se a costi superiori rispetto

alla precedente convenzione.

D. Siete uno dei pochi fondi
ensione negoziali che of-
rono un percorso life cy-
cle. Come si struttura?
R. Nell'aprile 20191l Fondo ha in-
trodotto, tra le opzioni di investi-
mento offerte agli iscritti, un profi-
lolife cycle(ociclodivita, ndr), me-
diante il quale 'aderente viene in-
dirizzato nel comparto corrispon-
dente al proprio orizzonte tempora-
leresiduo al pensionamento e rein-
dirizzato poinei compartiadiacen-
ti meno rischiosi. Il profilo rappre-
senta un programma che trasferi-
sce in maniera automatica la posi-
zione maturata e i contributi futu-
ri al comparto o alla combinazione
di due comparti pit adatti in fun-
zione dell’eta di pensionamento.

D. Siete un fondo pensione so-
cial. Un modo per avvici-
narsi ai giovani?

R. 112021 & stato per noi I'anno del

ande salto sui social. Esserci &
ondamentale per informare un

pubblico piti giovane. Sulle giovani
generazioni la nostra attenzione &
massima, poiché risentendo spesso
di carriere discontinue la previden-
za complementare pud rappresen-
tare per loroun investimento effica-
ce per il futuro. Telemaco prevede
anche la possibilita da parte
delladerente di costruire una posi-
zione all'interno del fondo peripro-
prifigli, al fine di anticipare tempo-
ralmente il versamento dei contri-
buti. (riproduzione riservata)

Piu hedge fund in portafoglio

IN TRUST WE TRUST

Il dilemma della riservatezza

di Giovanni Papini *

Negli ultimi 12 mest i mercati si
sono mostrati pitt che mai alta-
lenanti: sono infatti passati dal pes-
simismo e dalla paura all’ottimi-
smo incontenibile, e lo scenario che
si prospetta per questo ultimo trime-
stre del 2021 e ancora tutto in dive-
nire. In Ubs Am siamo pero certi
che questultima parte dell’anno
avra tra | protagonisti principali
gli hedge fund e gli investimenti so-
stentbili. Un aspetto da considerare
e quello relativo al possibile incre-
mento delle allocazioni negli hedge
fund. Gli investimenti alternativi
infatti sono un’importante area di
crescita per il futuro e si prevede che
le masse del settore degli asset alter-
nativi crescera fino a 14 mila milio-
nididollarientro il 2023. Gli hedge
fund tuttavia sono stati in gran par-
te trascurati nel processo di rialloca-
zione dell’ultimo decennio verso gli
strumenti alternativi. Ma con i prez-
zi degli asset complessivamente co-
si alt & probabile che sia arrivato il
momento giusto per concentrarsi
sull’alfa come motore di rendimen-
to, rispetto al solo beta che ha pre-
valso cosi a lungo. Gli hedge infatti
hanno visto una forte performance
negli ultimi due anni grazie alla lo-

ro capacita di capitalizzare le dislo-
cazioni del mercato e i cambiamen-
ti strutturali: queste condizioni
creano delle opportunita di alfa, di
cui gli hedge fund consento di av-
vantaggiarsi. Dal momento che l'in-
certezza del mercato continua a cau-
sare tali dislocazioni, é probabile
che le stesse dinamiche cicliche e
strutturali dei mercati che hanno
permesso tale performance siano de-
stinate a continuare, creando cosi
un ambiente favorevole per l'utiliz-
zo di quelle strategie che si basano
su un incremento delle allocazioni
negli hedge.
C’e poi il tema della sostenibilita.
La pandemia ha fatto riscoprire il
rispetto per la fragilita del pianeta
e del tessuto sociale, focalizzando
lattenzione sui danni ambientali e
sugli evidenti squilibri economici e
demografici provocati dalla globa-
lizzazione. Ma gli investimenti Esg
continueranno a crescere e a rivesti-
re un ruolo cruciale ancora per mol-
to tempo? Secondo noi assolutamen-
te si, infatti obiettivo che ci si pone
ora non & pitt dare ai portafogli
un’apparenza verde, ma rendere
verdigli asset al loro interno. (ripro-
duzione riservata)

*country head
di Ubs Asset Managementin Italia

el corso degli ultimi dieci anni
| \| gli intermediari finanziari con
clientela internazionale, quali i
trustee, si sono confrontati con un qua-
dro normativo complesso, mutevole e
spesso contraddittorio. Gli sforzi dei Go-
verni, mirati a combattere l'evasione fi-
scale internazionale, hanno generato
una serie di disposizioni che prevedono
laraccolta di grandi quantita didatie la
loro comunicazione tra amministrazio-
ni finanziarie con modalita automati-
che. Il primo imponente sistema di que-
sto tipo & costituito dal cosiddetto Forei-
gn Account Tax Compliance Act (Fatca),
che impone agli istituti finanziari ester
di segnalare allamministrazione fisca-
le statunitense i conti detenuti da resi-
denti e cittadini americani. Ad esso ha
fatto eco il cosiddetto Common Repor-
ting Standad (Crs) che impone analoghi
obblighi in area Ocse.
Entrambe le normative prevedono la
trasmissione transfrontaliera di infor-
mazioni personali, anagrafiche e finan-
ziarie relative ai residenti. Tutti i dati
vengono trasmessi automaticamente,
senza la partecipazione dei titolari de1
dati, talvolta con scarsa attenzione alla
cyber-security e senza una preventiva
valutazione dei danni che tali scambi
possono causare alle singole persone in-
teressate, anche in ragione dei Paesi de-

stinatari del flusso di dati, che possono
essere piu 0 meno rispettosi della confi-
denzialita con riferimento alle informa-
zioni ottenute.
Sull’altare della trasparenza viene dun-
que immolato il diritto alla riservatez-
za, che nel 2016 si & cercato di corrobora-
re mediante il regolamento europeo de-
nominato General Data Protection Re-
gulation (Gdpr). Il regolamento ricorda
che la tutela della sfera privata rappre-
senta un diritto fondamentale. L Autori-
ta Ipubblica non puo violare tale diritto,
salvo che per salvaguardare interessi
pubblici superiori, che possono certa-
mente essere la lotta alla criminalita o
all'evasione, ma pur sempre nel rispetto
del principio di proporzionalita.
In questo contesto gli intermediari fi-
nanziari hanno a che fare con un siste-
ma dissonante e incoerente, dove la tra-
sparenza confligge con la privacy, dove
chideve scambiare dati deve anche tute-
larlirispettando rigide regole diriserva-
tezza. Nel frattempo la quantita di dati
in circolazione, privi di efficace tutela, si
moltiplica esponenzialmente, rendendo
auspicabile e quanto mai urgente un in-
tervento forte nel senso dell’armonizza-
zione e della tutela dei diritti individua-
li e collettivi. (riproduzione riservata)
Andrea Baroni,
partnerdi Capital Trustees






